HOMUS4AIS
Piu valore piu guadagno

Formazione, territorio e nuove opportunitda
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PROPOSTA

Homus4You FORMAZIONE PER 1 TUOI CLIENTI

Homus mette a disposizione dello skipper un formatore o coach qualificato per attivita di formazione

ed esperienze in barca.
Il modello & semplice: Homus lavora a costo fisso, mentre lo skipper mantiene piena liberta nel definire

il prezzo finale al cliente, creando la marginalita che preferisce.

Lo skipper gestisce direttamente il rapporto con il cliente e 'uscita in barca, mentre Homus si occupa
esclusivamente dell’erogazione della formazione. Il compenso del formatore non viene condiviso con
altri soci ed ¢ riferito unicamente all'attivita formativa (escluse le spese vive).

Costi Homus

e 1giorno: € 800,00
e 2 giorni: €1.500,00
e 3 giorni: € 2.300,00

Guadagno per lo skipper

e Marginalita libera e immediata
e Valorizzazione dell'uscita in barca
e Aumento del prezzo medio per ospite grazie alla formazione
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PROPOSTA 2

Homus4PMI IL TUO TERRITORIO GENERA VALORE 365 GIORNI ALL'ANNO

In alcuni casi I'azienda non desidera portare il team in barca, ma ha bisogno di una formazione
personalizzata su leadership, soft skill, dinamiche relazionali o sviluppo manageriale.

Lo skipper segnala l'opportunita a Homus, che progetta ed eroga un percorso formativo su
misura, in presenza o in altra modalita concordata. Una volta firmato il contratto con I'azienda,
allo skipper viene riconosciuta una fee del 10%, senza alcun coinvolgimento operativo.

Questo modello consente allo skipper di monetizzare il proprio territorio e il proprio network
anche quando la barca non é coinvolta.

Guadagno per lo skipper

10% di fee a contratto firmato

Nessun costo

Nessun impegno operativo
Valorizzazione delle relazioni professionali

HOMUS
®



PROPOSTA 3

Homus@You GUADAGNI 2 VOLTE, ALL'ATTIVITA COMMERCIALE Cl PENSIAMO NOI

Lo skipper opera in un territorio ricco di relazioni e opportunita? Se intercetta un imprenditore,
un’azienda o un network potenzialmente interessato ai percorsi Homus, pud limitarsi alla
segnalazione del contatto, senza svolgere alcuna attivita commerciale.

Homus prende in carico il contatto, sviluppa la proposta, gestisce la trattativa e tiene lo skipper
costantemente aggiornato sull’avanzamento. Se la vendita va a buon fine, allo skipper viene
riconosciuta una fee del 10% sul valore dell'erogazione.

Nel caso in cui la formazione venga erogata sulla barca dello skipper, il vantaggio & doppio: alla
fee del 10% si aggiunge il ricavo diretto dell'uscita in barca.

Guadagno per lo skipper

e Fee 10% sul valore dell’erogazione
e Ricavo aggiuntivo dalla vendita del servizio barca a Homus
e Nessun tempo investito in vendita
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CONTATTI | NOSTRI SERVIZI

Andrea Lauretti - Director Consulenza direzionale
338 815 2564 Consulenza psicologica e leaderistica
direzione@homus.it Formazione soft skills

Formazione in barca a vela
Business development
Coaching & mentoring
Sviluppo commerciale

Elena G. Cappelletti - BD & Sales Manager
391124 4805
e.cappelletti@homus.it

H o M U s AcCcompagniamo persone e organizzazioni,
° IN percorsi di consapevolezza, competenze e benessere autentico



